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Como |
Trabajamos _

ARQUITECTURA
RESIDENCIAL

PREPARACION Y REVISION DE
LA DOCUMENTACION.

TASACION O VPM,

VALORACION PROFESIONAL

A PRECIO DE MERCADO

a. UBICACION

b. CARACTERISTICAS DE LA VIVIENDA

c. ANTIGUEDAD DEL EDIFICIO

d. AFFECCIONES URBANISTICAS

4. OFERTA EN EL BARRIO: ULTIMAS
VENTAS REGISTRADAS

MANDATO DE VENTA:
COMPROMISOS DE
ARQUITECTURA RESIDENCIAL

PLAN DE MARKETING A MEDIDA
a. ORDEN Y LIMPIEZA
b. IMAGENES
c. PUBLICIDAD:
DIFUSION ONLINE Y OFFLINE

\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\\

PRESENTACION A
COMPRADORES
POTENCIALES Y
NEGOCIACION

REDACCION DE
CONTRATOS: RESERVA,
ARRASY
ACOMPANAMIENTO

A NOTARIA.

POST VENTA
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Un agente profesional a su total disposicion
y respondiendo todas sus cuestiones y
las dudas de los compradores potenciales.
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ARQUITECTURA
RESIDENCIAL




Preparacion y revision
de la documentacion.

& Para tomar la decision lo primero
| que hemos de hacer es saber
qué precm vamos a obtener por
la venta. Para ello nece5|ta
aportar unos prlmeros g
documentos para que L un
‘consultor inmobiliario experto
" en valoraciones pueda tasar a
gv precio de mercado. Con la
escritura e IBl, podemos tener
los primeros datos para hacer la
{ visita y la valoracion. Es
{ imp”ortante'que todos los
‘\_‘p'rbpietarios, sobre todo en
casos de herencias, estén de
acuerdo'en vender.




Para la venta necesitaremos tener , No espere a

toda la documentacion en regla: tltima hora
para tener la
B SRITURA documentacion
v CEDULA
« CERTIFICADO ENERGETICO i regla.
+ CERTIFICADO DE CORRIENTE DE PAGO Hay certificados
GASTOS DE COMUNIDAD que podrian
v/ INSPECCION TECNICA DEL EDIFICIO demorar la
v/ FACTURAS DE SUMINISTROS

venta.

REVISAMOS TODA LA DOCUMENTACION QUE SE
PRECISA SEGUN LA NORMATIVA ACTUAL. NUESTROS
TECNICOS EMITIRAN LOS CERTIFICADOS QUE LE
FALTEN.

Olvidese del papeleo
iNGS;0CUPaMOS
IERLC o[o) P




Tasacion o VPM,
valoracion profesional
a precio de mercado

-~

)

En la valoracion se tienen en cuenta muchos factores:

El barrio y.sus caracteristicas

Servicios, infraestructuras, entorno, parques,

———— - o . . o §_
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Caracteristicas de la vivienda
EL PISO O CASA

Superficie, niUmero de dormitorios, nimero de banos.
Calidad de la construccion: Estado de conservacién
del piso. ;Cuando se hizo la ultima reforma?

Altura, vistas, orientacion. Interior o exterior

Terraza o balcén

El ediﬁcio

quieren estar lnfor ados del consumo de energia
de la vivienda y d$l as emisiones que provoca.

RECUERDE QUE UNA VALORACION ACERTADA PUEDE 4
MARCAR LA DIFERENCIA ENTRE VENDER O NO VENDER. 1!'-»" .
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Otros datos de interes

GASTOS COMUNITARIOS:

La comunidad de propietarios puede ser
conflictiva y si solicitamos una copia de la ultima
o de las ultimas actas, podemos averiguar no sélo
los gastos ordinarios de comunidad, sino si hay
alguna obra de mejora y por consiguiente alguna
derrama.



EL COMPRADOR SERA
INFORMADO CON TODO
LUJO DE DETALLES DE
TODOS LOS ASPECTOS DE LA
COMPRAVENTA, AUNQUE
PUEDAN SER NEGATIVOS.
UNA INFORMACION VERAZ,
APORTANDO TODA LA
DOCUMENTACION DESDE EL
PRINCIPIO GENERA
CONFIANZA.

, Obras de mejora pendientes en la
comunidad de propietarios.
*e‘ rramas pendtentes
\OBRAS DE MEJORA"
~ enla calle donde estd ubicada la

y que inicia el A?antMnto‘

ot A
' CARGAS URBA [STICAS: Q?c
i nervwlenaé algun‘a'“afeglonz: €
t \ O 'd,m_‘
CA AS REGISTRALES: ™ =«

'C"’Hlp eCa rﬁbargos‘%ual rga- |

- urbanist -;' o registral puede ser otro

nummmh-)-- la venta, ademas de ser
una informacion que se ha de transmitir
-3 ;i'i compradc 2N SU {ﬁﬁg’[gﬁ"(g’”i@iq )
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Stock de viviendas en venta

y viviendas vendidas en el ultimo ano

Somos especialistas en venta en Barcelona capital.
Disponemos de bases de datos con la informacion de

las Gltimas ventas reales del barrio, clasificada por
ubicacion, superficie y nimero de dormitorios.

Estos datos junto con la oferta de inmuebles actual
determinaran a qué precio puede vender. —

b .
—

Para poder vender, lo primero que hemos de saber es

cuantos pisos hay en el barrio y, de estos, cuantos hay

a la venta aproximadamente. 3
¢Cuantos pisos similares al nuestro estan en venta? S
:Cudl es el precio de mercado de la vivienda en este /
momento?

Para poder valorar la vivienda,
hacemos un estudio de los
inmuebles vendidos en la zona
en los ultimos 6 meses. En
concreto valoramos testigos de
caracteristicas similares a las de
la vivienda a vender. Hacemos
seguimiento de los inmuebles a
la venta en la zona.

ARQUITECT
RESIDENCIAL




Una vez definido el valor
de mercado, el precio de

. \QL salida marcar4 la
~__(diferencia entre vendpr
| e T e 0 e e prqc i

es muy alto, no hatg
ninguna visita. Si el
inmueble esta mucho
tiempo-en merc?r[\o
se‘huem "y al f
cabavendiend

i"” - mucho rﬁs barat
.
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Mandato de venta:
~ Compromiso de
Arquitectura Residencial

Preparamos un documento consensuado donde
marcamos plazos y precio de venta. Asi como todos
los servicios incluidos en nuestros honorarios:
publicidad, fotografia, postventa...

En Arquitectura Residencial encontrara mas que un
agente inmobiliario, un experto que le acompanara
durante todo el proceso. Si confia en nuestro servicio,
obtendra un compromiso de servicios de EXCLUSIVA
COMPARTIDA. Se beneficiara de la carterade
compradores de Arquitectura Residencial y de lared
de mas de 20 agencias colaboradoras. La finalidad de
pertenecer a una asociacion inmobiliaria como
UPBARCELONA, es conseguir una venta mas rapida
y aun precio 6ptimo.

Vendera conociendo en todo momento los avances de
las gestiones de su comercial y el coste que va a
suponer para Vd. la venta en cuanto a honorarios e
impuestos u otros gastos anexos a la escritura, como
gastos cancelacion de hipotecas etc.

Con Arquitectura Residencial tiene un experto en
exclusiva a su entera disposicion, con la garantia de
una empresa con mas de 50.000 m2 vendidos en
Barcelona Capital, Catalunya y Baleares.
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Mas de 200 comerciales de
nuestra red de partners

aportaran mas compradores

Dotenclales para Su pIso




Plan de
marketing
a medida

Preparamos su casa para que
enamore en la primera visita y asi
conseguir nuestro objetivo de
obtener el mayor precio de venta
en 90 DIAS.

Fotos profesionales y videos, o
tour virtuales de calidad, son
imprescindibles para atraer al

comprador, siempre que el precio
del inmueble sea el adecuado.

En algunos casos son necesarias
pequenas reparaciones de defec-
tos evidentes e incluso, por qué
no, Home Staging. Decoramos e
iluminamos la vivienda para
mejorar la presentacion y hacerla
atractiva para el comprador. La
decoracion e iluminacioén de la
vivienda es esencial en algunos
casos. Su vivienda lucira al
maximo.

1o el







Somos
especialistas
en marketing
online

Trabajamos SEO (Search
Engine Optimization), SEM
(campanas de marketing
online) y SMM (Marketing en
redes sociales). Invertimos en

publicidad online y offline para
qgue la venta sea un éxito;
revistas y flyers.

Estamos presentes en los
principales portales
inmobiliarios nacionales e
internacionales, en las

mejores posiciones.

En funcion del publico objetivo
al que se dirige la venta
publicaremos en los portales

mas adecuados. ARQUITECTURA
RESIDENCIAL




idealista.com

gmo} PORTALES]
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estoria

Mas de 70 portales

> Para atraer compradores
nacionales e internacionales

Estamos presentes en redes sociales
y hacemos campanas especiales:

00006

Y email marketing a nuestra cartera
de clientes potenciales e inversores.



Un agente experto de
Arquitectura Residencial
a su entera disposicion




Su agente
exclusivo de

Arquitectura

Residencial se
cuidara de
todos los
tramites, para
qgue la venta
llegue a buen
fin en el
menor tiempo
posible

y con total
tranquilidad y
confianza.

Sera la persona que siempre
acompanara a los compradores
potenciales en las visitas a su
inmueble. Su comercial se ocupara
de atender todas las llamadas,
contactos de anuncios, y visitas de
forma profesional. Se cuidara de
negociar de acuerdo con Vd. el mejor
precio, y una vez pactado, redactara
los contratos precisos.

Redaccion de contratos:

reserva, arras y acompanamiento a
notaria. Redactara el contrato de
acuerdo a las estipulaciones pactadas:
precio, plazos y condiciones.
Cumplimiento de la ley de blanqueo
de capitales.

Post Venta:

Ademas se ocupara de toda la
postventa. Todas las obligaciones
de cambio de suministros, plusvalia
municipal, etc.

~ , L
Programara y gestionara

toda la publicidad.

. Nuestro objetivo es que la venta de su inmueble sea un éxito,
y que acabe recomendando los servicios inmobiliarios de
ectura Residencial.



Confie sus ventas inmobiliarias
a profesionales con experiencia

ARQUITECTURA
RESIDENCIAL

Estamos hace mas de 20 afios en uno de los edificios mas
emblematicos de Barcelona. Edificio Raset - Freixa de Coderch,
premio FAD 1975

O ©

C/Freixa 26 -28 Bajos 3 hola@argqresidencial.com

o O

932411103 www.arqresidencial.com

ASOCIACION  jembrece
PROFESIONAL
de EXPERTOS

INMOBILIARIOS
Desde 1990




